
Задачи, решаемые с помощью интеграции сайта
с Личным Кабинетом и 1С

РАЗРАБОТКА ЛИЧНОГО КАБИНЕТА

НАСТРОЙКА ОБМЕНА

НАСТРОЙКА ЭКСПОРТА

ПОДКЛЮЧЕНИЕ СЕРВИСОВ

•     прием заказов от контрагентов
•     автоматический запуск заказов в производство
•     сбор статистики продаж по всей иерархической структуре (менеджер 

контрагента → руководитель контрагента→ собственник (контрагент) → 
менеджер по работе с контрагентами → руководитель продаж → 
собственник бизнеса)

•     маркетинговое стимулирование в онлайн-режиме

•     товарами между сайтом и системой учета (1С, МойСклад и др.)
•     заказами между сайтом и CRM (1С, Bitrix24, amoCRM и др.)

•     данных товаров из Личного Кабинета сайта в Marketplace (Wildberries, Ozon, Beru)
•     данных товаров из Личного Кабинета сайта в Агрегаторы (Яндекс.Маркет, Google 

Merchant Center, Price и др.)

•     онлайн-оплата (интернет-эквайринг и онлайн-касса)
•     подключение сервисов доставки (СДЭК, Boxberry и др.)
•     SMS и email-информирование
•     онлайн-консультант
•     квизы

1. ОПТИМИЗАЦИЯ ЗАТРАТ НА МЕНЕДЖМЕНТ

2. СБОР И ВЫВОД АНАЛИТИЧЕСКИХ ДАННЫХ



Наиболее распространенные виды Личных Кабинетов

ЛИЧНЫЙ КАБИНЕТ КЛИЕНТА

ОТОБРАЖЕНИЕ СПИСКОВ
ДОГОВОРОВ И ИХ СТАТУС

ПРЕДОСТАВЛЕНИЕ СПИСКА
ТЕКУЩИХ УСЛУГ

(АКТУАЛЬНЫХ ТОВАРОВ)

ОФОРМЛЕНИЕ ЗАЯВОК
НА УСЛУГИ (ТОВАРЫ)

ВЗАИМОРАСЧЕТЫ МЕЖДУ
КЛИЕНТОМ И КОМПАНИЕЙ

СПИСОК ОТЧЕТНЫХ
ДОКУМЕНТОВ (АКТЫ,

СЧЕТА, СПРАВКИ И Т.Д.)

ХРАНЕНИЕ И СКАЧИВАНИЕ
ДОКУМЕНТОВ

ВЫСТАВЛЕНИЕ СЧЕТОВ
И ПОПОЛНЕНИЕ БАЛАНСА

01



ЛИЧНЫЙ КАБИНЕТ ДИЛЕРА / ДИСТРИБЬЮТОРА /
РЕГИОНАЛЬНОГО ПРЕДСТАВИТЕЛЯ

ОБУЧАЮЩАЯ ИНФОРМАЦИЯ
И МАРКЕТИНГОВАЯ

ПОДДЕРЖКА

ФИНАНСЫ (ДЕБИТОРСКАЯ
ЗАДОЛЖЕННОСТЬ,

 АКТЫ СВЕРКИ И Т.Д.)

РЕКЛАМАЦИИ
(ПРЕТЕНЗИИ, ВОЗВРАТ,
ПЕРЕСОРТИЦА И Т.Д.)

КОНТРАГЕНТЫ И МЕНЕДЖЕРЫ
(ВЫБОР ЮР. ЛИЦА, УРОВНИ

ДОСТУПА, ЧАТ И Т.Д.)

ОПОВЕЩЕНИЯ
(ПО ТИПУ СОБЫТИЙ, ПО

СРЕЗУ КОНТРАГЕНТОВ И Т.Д.)

ПЕРЕПИСКА
С МЕНЕДЖЕРОМ

ХРАНИЛИЩЕ
ФАЙЛОВ

ИСТОРИЯ ЗАКАЗОВ
(ДОКУМЕНТАЦИЯ)

ИНДИВИДУАЛЬНЫЕ
ЦЕНЫ

ОСТАТКИ
ПО СКЛАДАМ

ТЕХНИЧЕСКАЯ
ДОКУМЕНТАЦИЯ
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ЛИЧНЫЙ КАБИНЕТ ПОСТАВЩИКА

ИСТОРИЯ ЗАКАЗОВ
(ДОКУМЕНТАЦИЯ)

ОСТАТКИ ПО СКЛАДАМ
СВОЕЙ ПРОДУКЦИИ

ФИНАНСЫ (ДЕБИТОРСКАЯ
ЗАДОЛЖЕННОСТЬ, АКТЫ
СВЕРКИ, ЛИМИТЫ И Т.Д.)

РЕКЛАМАЦИИ (ПРЕТЕНЗИИ,
ВОЗВРАТ, ПЕРЕСОРТИЦА

И Т.Д.)

ОПОВЕЩЕНИЯ
(ПО ТИПУ СОБЫТИЙ, ПО

СРЕЗУ КОНТРАГЕНТОВ И Т.Д.)

ПЕРЕПИСКА
С МЕНЕДЖЕРОМ

ХРАНИЛИЩЕ ФАЙЛОВ
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ЛИЧНЫЙ КАБИНЕТ УЧАЩЕГОСЯ

СВЕДЕНИЯ
ОБ УСПЕВАЕМОСТИ

(РЕЗУЛЬТАТЫ АТТЕСТАЦИЙ)

РЕЙТИНГИ
УЧАШИХСЯ

ОТЧЕТЫ
И АРХИВЫ

ЗАДОЛЖЕННОСТИ
И ФИНАНСЫ

ОПОВЕЩЕНИЯ 

ПЕРЕПИСКА
С ПРЕПОДАВАТЕЛЯМИ

ИГРОВОЙ ПРОЦЕСС
(ГЕЙМИФИКАЦИЯ)

НАУЧНО-УЧЕБНАЯ
БИБЛИОТЕКА

(НАУЧНЫЕ И Т.П. СЕРВИСЫ)

МОДУЛЬ ОРГАНИЗАЦИИ 
ОБУЧЕНИЯ (РАСПИСАНИЯ
ЗАНЯТИЙ, ФОРУМ И Т.Д.)

МОДУЛЬ УПРАВЛЕНИЯ 
УЧЕБНЫМ ПРОЦЕССОМ

(ЗАЧЕТНАЯ КНИЖКА И Т.Д.) 04



ЛИЧНЫЙ КАБИНЕТ ЖИЛЬЦА

ПЕРЕДАЧА ПОКАЗАНИЙ
ПО ПРИБОРАМ УЧЕТА

УДОБНАЯ ОПЛАТА,
НЕ ВЫХОДЯ ИЗ ДОМА

ПОДРОБНАЯ ИНФОРМАЦИЯ
О ПЛАТЕЖАХ

ИНСТРУМЕНТЫ ДЛЯ
АНАЛИЗА ПОТРЕБЛЕНИЯ

РЕСУРСОВ

ОТЧЕТЫ И АРХИВЫ ОПОВЕЩЕНИЯ

ПЕРЕПИСКА
С УПРАВЛЯЮЩЕЙ

КОМПАНИЕЙ
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Функционал, решаемый с помощью интеграции сайта
и Личного Кабинета с 1С

Актуализация каталога
товаров и цен по расписанию

Актуализация складских
остатков на сайте

по расписанию

Настройка плательщика
от физического лица

Интеграция
с CRM менеджера

Возможность оформления
покупки в кредит

или рассрочку

Автоматическая
отправка заказов в 1С

Интеграция
с онлайн-кассой

Интеграция
со службами доставки

Настройка плательщика
от юридического лица



Этапы разработки Личного Кабинета

01
Изучение бизнеса Клиента
и анализ Личных Кабинетов
Конкурентов

02
Разработка концепции
Личного Кабинета

03
Определение ролей,
пользователей
и функциональных требований

04
Проектирование структуры
Личного Кабинета

05
Разработка Личного Кабинета,
интерфейсов и модулей

06
Согласование сметы
на разработку Личного Кабинета

07
Разработка и утверждение
Технического Задания
на разработку Личного Кабинета

08
Разработка прототипа
уникальных страниц
Личного Кабинета

09
Приемка, ввод в
эксплуатацию и тестирование
первоначальных гипотез

10
Расширение функционала
Личного Кабинета
и его развитие



Примеры Личных Кабинетов



Нам благодарны



Наши Клиенты, которые уже оптимизировали затраты
на менеджмент и увеличили средний чек покупки

8 (495) 998-25-64    |    astonia@mail.ru    |    www.astoni.ru

105120, г. Москва, Костомаровский переулок, д. 3, стр. 12 (метро Курская, Чкаловская)
ИНТЕЛЛЕКТУАЛЬНОЕ АГЕНТСТВО ИНТЕРНЕТ МАРКЕТИНГА АСТОНИА


